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大 切な家 族 のために、
       ゆ とりある未 来 のために。

石田　雅敏

　　　

　手技療法業界における施術院に目を
向け始めたのは、会計事務所ばかりでは
ない。不動産や紡績会社など、これまで
あまり縁が薄かった業種から市場参入の
動きが活発化している。
　背景にあるのは、高齢化・リラクゼー
ション等の進展が大きな要因。従来か
ら手技療法の代名詞的な存在であった
柔道整復、鍼、灸、あん摩マッサージ
指圧などに加え、整体やカイロプラク
ティック、アロマテラピー、リフレクソロ
ジーといった、いわゆる “ マッサージ産
業 ”と呼ばれる新たなマーケットに支え
られ、それが会計事務所の新職域とし
てクローズアップされてきた。
　手技療法業界で大きな影響力を持
つＮＰＯ法人日本手技療法協会（東
京・台 東区、理 事 長 = 佐 藤 吉隆 氏、
http://www.e-shugi.jp/）とのアライア
ンスという形で誕生した「手技療法会計
人会」（運営会社＝株式会社ゼイカイ、
http://www.k-shugi.jp/）は、会計事務
所と手技業界との橋渡し役として、施術
院等への税務支援や経営サポートを行
いたい会計事務所を支援していく目的で
設立されたもの。入会事務所の顧問先
拡大に寄与する事業を展開し、通常の
税務顧問以外にも、手技療法に関連し
た経理や税務セミナーの開催や資金計
画、融資相談など、顧客ニーズに幅広く
対応した支援体制を構築していく。
　会計事務所としてこの分野に進出して
いくメリットは多い。手技業界を代表す
る「整骨院」は 06 年度には３万件を超
え、それに伴い柔道整復師資格者も 06

年度末で約３万９千名と、過去 10 年間
で約 40% もの伸び率を示している。そ
の多くは税理士関与が少ないとされる個
人事業主で、経理や保険請求、税務・
申告などの業務に関しては、いわゆる“ 身
内 ” が担当している場合が多いが、今後、
施術院等の大型化、法人化の流れが強
まることが確実視されることから、記帳・
税務申告といった業務が確実に増える
点に旨みがある。

　また、通常の医科・歯科と比べ少額
資金で施術院等の開業が可能であるに
も関わらず、医療保険の直接請求権が
あり、市場が成熟する段階において、会
計事務所の税務関連業務としては魅力
的な活動領域だ。
　さらに、一般の医科・歯科と違い、保
険請求後の入金時間が長く、資金的に
余裕が無くて資金繰りも立てにくい側
面もあることから、キャッシュフロー改
善など、経営支援業務のニーズが見込
めるといった点も魅力だ。とくに開業し
て間がない場合は、保険請求から入金
まで時間がかかるというのは大きなハン
ディになることから、積極的な資金相談
に応じて資金計画や融資アドバイスを
行い、そこで、信用・信頼を得られれば
業種特化の路線を敷くことも可能だ。
　手技療法会計人会の会員は、趣旨に
賛同する全国の会計事務所および税理
士法人。入会金１万円で年会費は６万円。

入会メリットとしては、同ＮＰＯ協会から
の支援による顧問先拡大のための特典メ
ニューだ。まず、ＮＰＯ法人日本手技療法
協会の機関誌「ひーりんぐマガジン」（季刊）
の読者５万人に対して年２回、会員事務所
を紹介した小冊子またはチラシが封入さ
れ、事務所をアピールできる。また、確定
申告期前に「税金無料相談会」の開催案
内も告知できることから、「手技療法業界
に強い事務所」をより強調できる。

　また、同ＮＰＯ協会主催の会計事務
所向け「特別セミナー」への参加で最
新の業界事情が入手でき、的確なマー
ケット分析と戦略が立てられる。さら

に、同ＮＰＯ協会から税理士の紹介や問
い合わせがあった場合、そこの地域に
属する手技会計人会の会員を紹介する
サービスもある。
　このほか、各種施術院に関する情報提
供や入会と同時にＮＰＯ法人日本手技療
法協会の構成員となることから、名刺に

「日本手技療法協会会員」の記載が可能
で、事務所の営業活動の幅が拡がるなど、
メリットは多い。「さまざまな業種がこの
手技業界に参入していますが、税務会計
分野における専門家グループのフォロー
があれば、手技業界にとっても心強い」（佐
藤理事長）という。
　なお、手技療法会計人会の詳細はホー
ムページで確認できるが、業種特化戦略
の “ 切り札 ”として、参入を検討してみ
る価値はありそうだ。

 
ニッチな市場を狙う新組織
経営指導で顧客拡大をサポート
　会計事務所の顧客拡大には、業種特化の戦略が有効だが、個人事業者関連に着目してみると、意外な業種が
ねらい目と言える。整骨院をはじめ鍼灸、マッサージ等の各施術院に代表される「手技療法」の業界は、従来か
ら会計事務所の関与度合いが低いとされていたが、最近では高齢化やリラクゼーション（癒し）の進展を背景に、
新たな市場が急速に形成されつつあり、大きく様変わりを見せている。そうしたなか、その市場をターゲットに顧
問先獲得を目指す「手技療法会計人会」が業界内で話題になっている。ＮＰＯ法人日本手技療協会（東京・台東
区）とのアライアンスで誕生した同会計人会では、税務や決算業務だけでなく資金繰りや開業支援など、施術院
の経営全般にわたって支援していく。会計事務所の税務関連業務としては魅力的なフィールドであるだけに、多
いに注目を集めそうだ。

　ビジネスの分野に特化したセミナーの情報サ
イトはいつくもあるが、どれもマーケティングや
営業手法、社員の研修などのセミナーに偏って
いる。とくに税理士などの専門家を対象にセミ
ナー情報を紹介しているサイトはほとんど無い
ため、業界内では、そのようなサイトを立ち上げ
て欲しいという声は、以前から強かった。
　この 6 月からスタートした専門家向けセミナー
ポータルサイト『ベストセミナー』（http://www. 
bestseminar.net）は、そうしたニーズにマッチし
たサイトといえるのではないか。
　同サイトは、相続・事業承継、不動産、税務全般、
金融関連などのカテゴリ別にセミナー情報を紹
介している専門家向けのセミナーポータルサイ
ト。
　このサイトでいう専門家向けとは、税理士・会

計士などの士業や不動産、保険、金融のプロフェッ
ショナルの人たちを指している。また、ＦＰなどの
資格を取得するスクールや各種養成講座の情報
も掲載しており、専門家を意識したサイトである
ことが窺える。どのセミナーも各分野において実
務経験豊富なプロが、講師を務めているため質も
高い。
　最新のセミナー情報を配信するメールマガジン

「ベストセミナー通信」も定期的に発行しているの
で登録して活用したい。

税理士業界の情報源 

専門家向けセミナーポータルサイト
『ベストセミナー』www.bestseminar.net
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高齢化・リラクゼーション
の進展で新たな需要が形
成されつつある

整骨院 整　体
マッサージ etc…

NPO 団体と連携
記帳、申告、資金繰りを支援

手技療法会計人会


